Aktuell

40 Jahre BAKA
Zum Jubilaum die Initiative , Zukunft
Bauen im Netzwerk” gestartet

Der Bundesarbeitskreis Altbauerneuerung
BAKA feierte am 7. Mai 2009 sein 40-jahriges
Bestehen. Das sind 40 Jahre Kompetenz in
einem Markt, der sich in den letzten Jahren
zu dem wichtigsten der Baubranche entwickelt
hat. Wer konnte das, was BAKA ist, was BAKA
will und fiir die Branche bedeutet, besser er-
lautern als der derzeitige Vorsitzende, Archi-
tekt Ulrich Zink?! Hier im Nachfolgenden
Auszlige aus seiner ,Jubildumsrede” im Bun-
desbaumisterium vor Minister Tiefensee und
etwa 150 Gasten aus der Bauwirtschaft:
~Meine Damen und Herren: Heute Abend
wollen wir tiber die Vision und das heutige
Motto ,Zukunft Bauen im Netzwerk’ nachden-
ken und uns dazu auszutauschen. Viele As-
pekte, Einfliisse und Verdnderungen haben
diesen Prozess beeinflusst. Gleiches und mehr
zu tun, zeichnet ein gutes Netzwerk aus. So
wirkt das BAKA-Netzwerk seit nunmehr 40
Jahren. Ruckblick: 19. Marz 1969 Frankfurt
am Main, Hotel Baseler Hof, Griindung der
Arbeitskreis Altbauerneuerung. Unter den
Grindungsmitgliedern befanden sich unter
anderem die Messe Minchen und der BDB
Bund Deutscher Baumeister. Damals konnte

BAKA-Prominenz: Prof. Dr. Karl Robl, stellv. Vors. des BAKA, Hauptgeschéftsfiihrer des Zentralverbandes
des Deutschen Baugewerbes; Ulrich Zink, Vorsitzender des BAKA, Architekt; Wolfgang Tiefensee, Bun-
desminister Verkehr, Bau und Stadtentwicklung (v.l.n.r.)

man nicht anndhernd erahnen, in welchen
Dimensionen sich dasThema Bauen im Be-
stand bis heute und zuktinftig als feste GréRe
in der Bauwirtschaft entwickeln wird.

Klimaschutz, Sicherheit, Qualitat, Lebens-
zyklus - all diese Begriffe sind und werden
mit einem neuen Anforderungsprofil verse-
hen. Die Basis dafiir hat der BAKA in den
letzten 40 Jahren mit seinem unvergleich-
baren Netzwerk aufgebaut. Architekten, Inge-
nieure, Sachversténdige, Lehrinstitute, Medi-
en- und Messegesellschaften, Verbande,

Hersteller, Verarbeiter, der Handel, Software-
unternehmen haben sich, wenn auch teilwei-
se nach harten Diskussionen, in der Sache
vereint doch gefunden.

Unter www.bakaberlin.de und www.bauen-
imbestand.com hat der BAKA seit dem 10. Ja-
nuar 2009 eine Suchmaschine installiert, die
dasThema , Zukunft Bauen im Netzwerk” in-
telligent unterstiitzt. BF

Weitere Informationen zu Inhalten und Aktivitaten
unter www.baka.de

Nabelschau iiber den Tellerrand
6. Hamburger Architektur Sommer
macht Hamburg zum Thema

Zum sechsten Mal 1adt Hamburg zu seinem
Architektur Sommer ein. In diesem Jahr ist
unter demTitel ,Raum in der Zeit - Hamburg
im Fluss” Hamburg selbst Schwerpunkt des

Programms. Rege Bautéatigkeit, stidtebaulich
ambitionierte Leitbilder und groRe Projekte —
Nachverdichtung, neue Quartiere, HafenCity,
Internationale Bauausstellung 2013 und In-
ternationale Gartenschau 2013, Sprung liber
die Elbe und Wachsende Stadt...: Hamburgs
Stadtbild und Stadtraum verdndern sich
nachhaltig. Der Hamburger Architektur Som-

mer blickt noch bis in den September iiber
Vortrége, Konferenzen, Aktionen, Installatio-
nen, Fiihrungen, Rundgédnge und Workshops
in die Zeit zuriick, zeigt die Gegenwart und dis-
kutiert die Zukunft von Hamburgs Baukultur.

Weitere Informationen zu den zahlreichen Veranstal-
tungen unter www. architektursommer.de

Architektur und Produktinnovation
Deutscher Holzbaupreis 2009 wurde
vergeben

Der Bund Deutscher Zimmermeister verlieh
am 19. Mai 2009 den Deutschen Holzbau-
preis. Der Preis gilt in der Bundesrepublik als
wichtigste Auszeichnung fiir Gebdude aus
Holz. Mitauslober des Holzbaupreises sind
die Deutsche Bundesstiftung Umwelt, der
Holzabsatzfonds, die Deutsche Messe AG,
der Bund Deutscher Baumeister, Architekten
und Ingenieure sowie Verbédnde der Holzwirt-
schaft.

Die Fachjury unter Leitung des Architekten
Karl-Heinz Petzinka wéhlte aus insgesamt
214 eingesandten Arbeiten fiinf Bauwerke
aus, die ganz unterschiedliche Konzepte im

-

Umgang mit dem so traditionsreichen wie
zugleich hoch innovativen Baustoff Holz auf-
weisen. Im Bereich des Neubaus kommen

Ausgezeichnete Architektur macht sichtbar gliick-
lich: Kiihe und pramierter Stall in Thankirchen

Foto: Nagler Architekten, Miinchen

das erste siebengeschossige Holzwohnhaus
in Berlin (Kaden Klingbeil, Berlin; s.a. DBZ
05/2008, S. 36 f.), ein Einfamilienhaus in
Hamburg (Krausschdnberg, Konstanz) und
ein Stallgebaude in Thankirchen (Florian
Nagler, Miinchen) zur Auszeichnung. Als Sa-
nierung und Aufstockung erhielt die Ludwig-
Erhard-Schule in Karlsruhe (Assem Archi-
tekten, Karlsruhe) einen Preis sowie der
vielzitierte Passivhaus-Prototyp, den Stu-
denten derTU Darmstadt im Rahmen des in-
ternationalen Hochschulwettbewerbs , Solar
Decathlon” realisierten in der Kategorie
Komponenten und Konzepte. Des Weiteren
wurden neun Anerkennungen vergeben.

Das vollsténdige Wettbewerbsergebnis finden Sie
unter www.bdz-holzbau.de
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BAKA, Berlin
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Wienerber:

'Vertrauen
Sie einfach
der Marke.

Im Leben braucht man Partner, auf die man sich verlassen kann. Das gilt gan.
ders fiir verantwortungsvolle Berufe, wie z.B. Architekten und Tragwerkspla
alles bei einem Neubau beachtet werden muss, ist nicht unbedingt das, was €
Student sich bei Beginn seiner Ausbildung ertraumt hat. Wer heute baut, im
in komplizierten Vorgaben und Verordnungen zurecht finden und steht dabei
der personlichen Verantwortung. Kreativitat und Freude an der Arbeit komm
Zu kurz. . |
Wir von Wienerberger wollen Ihnen, gerade im Zuge der neuen EnEV, ein St
Freiheit und ein bisschen mehr Zeit fir individuelle Planungen zurtickgeben. |
ren POROTON-Ziegeln und unserem Know-how sind Sie garantiert auf der
Seite. Egal, wie schnell sich die Verordnungen auch andern.

Wienerberger Ziegelindustrie GmbH
Oldenburger Allee 26 - 30659 Hannover
Telefon 01805-060517* - www.wienerberger.de

*(14 Ct/Min. aus dem dt. Festnetz,
Mobilfunkpreise kénnen abweichen)
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Sanieren im Bestand

Zukunft

im

Netzwer

Der Bundesarbeitskreis Altbauerneuerung e.V. (BAKA)
wurde vierzig. Bauen im Bestand — dafiir bot dieser
Pionier von Anfang an eine neutrale Plattform.

) auen im Bestand wird in
‘. | -‘k Deutschland zu einer der wich-
© tigsten Aufgaben mit Zukunfts-
Chancen fir die gesamte Bauwirt-
schaft. Viele Innungen, Verbinde und
noch mehr Betriebe nehmen das un-
glaubliche Potenzial erst so allméhlich
wahr, seit der Neubaubereich deutlich
schwiichelt. Fiir den BAKA ist diese Er-
kenntnis fast Schnee von gestern: vor
vier Jahrzehnten bereits sah man die
Maoglichkeiten, die der gesamte Altbau-
bereich damals schon bot und heute
wie in Zukunft noch bieten wird.

Das Netzwerk

Der Bundesarbeitskreis Altbauerneue-
rung finanziert sich iiberwiegend aus
Mitgliedsbeitragen. Seine Mitglieder
erwirtschaften zusammen mehr als
acht Milliarden Euro Jahresumsatz.
Wie setzt sich das fast schon legendére
BAKA-Netzwerk zusammen? Aus Ar-
chitekten, Ingenieuren, Sachverstindi-
gen, Schulen, Medien, Messegesell-
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v.l.: Prof. Dr. Karl Robl,
stellvertretender Vor-
standsvorsitzender,
Ulrich Zink, Vorstands-
vorsitzender, Bundes-
bauminister Wolfgang
Tiefensee. Foto: BAKA

schaften, Verbanden, Herstellern, Han-
del und, ganz wichtig, Verarbeitern, al-
so Handwerkern. ,Die gute Idee stand
im Vordergrund.” Das betonte Ulrich
Zink, Dipl-Ing. Architekt und Vor-
standvorsitzender des BAKA, in seiner
Rede beim runden Jubildum des regen
Vereins.

Schade nur, dass gerade im Hand-
werk noch mancher Unternehmer den
BAKA nicht kennt oder dessen Leistun-
gen nicht oder zu wenig nutzt. Und da-
bei zeigt sich allein schon die Website
als Schatzkéstlein. Wer sich ein biss-
chen Zeit nimmt und sich durch die
Seite klickt, der wird fiindig. Mit Garan-
tie! Die ,BAKA aktuell” springt ins Au-
ge, eine periodisch erscheinende Infor-
mation aus dem Bundesarbeitskreis.
,Modernisieren als Marktchance” wird
aufgegriffen, die Mafnahmen und For-
dermittel durch das ,Konjunkturpro-
gramm 2" erldutert ein Experte aus
dem Bundesbauministerium. Der BA-
KA bietet allen, die im Baubereich tétig
sind oder die sich als Bauherren schlau

machen wollen, eine spezielle Such-
maschine. Mit deren Hilfe kénnen die
meisten Fragen zum Bauen im Bestand
beantwortet werden. Und die Daten-
bank umfasst das Know-how aller
BAKA-Mitglieder. Das Besondere da-
bei: die Ergebnisse werden strukturiert
und parallel in einem Menii angeboten.
Der Benutzer kann sich somit differen-
zierter weiterleiten lassen. Das Spek-
trum reicht von neutralen Inhalten mit
Tipps und Tricks bis zu konkreten Pro-
dukten und Systemlsungen.

Das Ziel

Ulrich Zink wies auf das grofle Spek-
trum des BAKA hin und empfahl, sich
nicht allein bei auftretenden Alltagspro-
blemen dem Angebot hinzuwenden:
,Wir méchten Sie neugierig machen, die
Aufgabe ,Bauen im Bestand" nicht nur
aus der wirtschaftlichen Perspektive zu
betrachten.” Dieses Thema sei einfach
toll, spannend und schén. Und es mache
Spaf, sich damit zu beschiftigen.

Ein umfassendes Lob gab es fiir den
BAKA auch von Wolfgang Tiefensee,
Bundesminister fiir Verkehr, Bau und
Stadtentwicklung: ,Seit 40 Jahren hat
die Arbeit des Bundesarbeitskreises Alt-
bauerneuerung zum Ziel, die fachtech-
nische Beratung fiir die Mafnahmen im
Gebéudebestand zu verbessern und die
Verbraucherinnen und Verbraucher
iiber die Méglichkeiten einer fachkundi-
gen Modernisierung zu beraten. Das
Bundesministerium fiir Verkehr, Bau
und Stadtentwicklung (BMVBS) unter-
stiitzt diese Zielstellung nachhaltig. Vie-
le konkrete Aktionen des BAKA konn-
ten mit der Unterstiitzung und unter Be-
teiligung des BMVBS durchgefiihrt wer-
den.”

Die Chancen

Dass der BAKA eine Vorbildfunktion
hat und dieser auch gerecht werden will,
betonte Ulrich Zink in seiner Rede, als er
aufl die politische Verantwortung zu
sprechen kam: ,Die Erwartungen an
Deutschland, vor allem auch im Bereich
Bauen, sind hoch. Wir arbeiten jeden
Tag daran, die Aufgaben und Chancen
fiir unsere Zukunft zu nutzen, den Kli-
maschutz zu sichern und nachhaltige
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Losungen fiir die néchsten Generatio-
nen zu erforschen und zu sichern. Mit
starken Kooperationspartnern und ei-
nem gemeinsamen Ziel gelingt uns
dies.”

Neue Aufgaben, neue Dimensionen
wachsen aus den Immobilien, aus den
Gebduden insgesamt. Ulrich Zink wies
darauf hin, dass unter anderem Klima-
schutz, Sicherheit, Qualitit und der Le-
benszyklus der Gebiude mit einem neu-
en Anforderungsprofil versehen wiir-
den. ,Das Vertrauen zwischen den In-
vestoren, Bauherren und allen am Bau
Beteiligten sind wichtige Voraussetzun-
gen fiir einen sensiblen Umgang mit Be-
standsimmobilien.”

So ein Vertrauen kann tiber ein Netz-
werk wachsen, zudem {iber ein so offe-
nes wie demjenigen des Bundesarbeits-
kreises Altbauerneuerung. Jeder ist will-
kommen, jeder bekommt die Informa-
tionen, die er zur Bewiltigung einer Auf-
gabe benotigt.

Die Bausteine

Beispielhaft kénnen einzelne Bausteine
aufgezihlt werden, aus dem das ,BAKA-
Gebaude” erbaut wurde:

* Kongress-Serie Demographie und Kli-
maschutz: Ein grofer Kongress in
Berlin beschéftigt sich mit dem de-
mographischen Wandel, dem Klima-
schutz und dem barrierefreien Bauen.

* Kompetenz-Erfahrungs-Profil: Mit
dieser Plattform kann Erfahrung und
Kompetenz abgebildet werden. Alle
am Bau Beteiligten sollen die Mog-
lichkeit haben, ihre Stirken auf dem
Markt zu zeigen.

¢ Qualifizierungs-Otfensive: Jeder kann
seine personliche Qualifizierungs-
Strategie zusammenstellen und um-
setzen.

* Internetplattform und -umfrage: Der
BAKA will mehr Aufschluss iiber die
SanReMo-Marktsituation (Sanieren,
Renovieren, Modernisieren) und iiber
die Erwartungen bei Planern, Hand-
werkern und Bauherren zum Bauen
im Bestand erhalten (Beteiligung un-
ter www.bakaberlin.de).

* Buch- und Literatur-Shop: Wissen
und Erfahrung bietet der BAKA in
seinem verlagsiibergreifenden Litera-
tur-Shop an.
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* Gebaudediagnose idi-al: Der BAKA
entwickelte ein Instrument zur Ge-
baudediagnose (siehe Startseite der
Website).

* Seminar Experte im Altbau: Im Rah-
men der BAKAdemie werden Semi-
nare angeboten, um Fachleute mit
Kompetenz und Erfahrung fit zu ma-
chen (Termine unter www.idi-al.de).

Mit der Initiative ,Zukunft bauen im

Netzwerk” wird der BAKA mit seinen

Netzwerkpartnern die niichsten Jahre

weiter gestalten.

Der Bundesarbeitskreis  Altbau-
erneuerung kann von jedem genutzt
werden. Und wer ihn noch nicht kennt,
dem sei ein erster Kontakt iiber die
Website empfohlen. Ulrich Zink weist
auch gerade auf die Qualifizierungs-
moglichkeiten fiir Maler und Stucka-
teure hin. Seine Philosophie eint letzt-
lich alle am Bau Beteiligten, die ein
Qualititsbewusstsein haben: ,Ziel des
Bundesarbeitskreises  Altbauerneue-
rung ist schlussendlich der zufriedene
Bauherr und Eigentiimer."

Christine Breitkopf

Kk

Der BAKA, Bundesarbeitskreis
Altbauerneuerung e.V., sieht

sich als Netzwerk aller am Bau
Beteiligten. Sein Ziel formuliert
der Verein so: Fachgerechte
Beratung und Information in
allen Fragen der Sanierung, der
Modernisierung und auch der
Instandsetzung. Der Arbeitskreis
maochte fiir alle da sein, ob fiir
Handwerker, Bauherren, Haus-
eigentiimer, Mieter, fiir Planer,
Sachverstandige, ausschreibende
Stellen, Verbande, Organisationen.

Bundesarbeitskreis
Altbauerneuerung e.V. (BAKA)
Elisabethweg 10

13187 Berlin

Tel.: (030) 4849078-55, Fax: -99
info@bakaberlin.de
www.bakaberlin.de
www.marktplatz-altbau.de
www.bauenimbestand.com
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die groBen Meister

Der Stoff, aus dem Meisterwerke sind, kommt von Brillux:
Lacke, mit denen Sie Oberfléchen von einzigartiger Giite
schaffen. Beschichtungen, die in jeder Beziehung iiber-
zeugen: optisch, technisch — und in dkologischer Hinsicht.
Denn Brillux bietet Ihnen Produkte, bei denen kompromiss-
lose Qualitdt mit Umweltvertraglichkeit zusammen geht,
Mit unseren Lacken arbeiten Sie 100-prozentig VOC-kon-
form und trotzdem auf hochstem professionellen Niveau
— ganz wie die groBen Meister.

Weitere Informationen unter www.brillux.de oder
Tel.: +49 (0)251 7188-769

#Brillux ,

..mehr als Farbe i
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Alles bleibt anders

Wienerberger verstarkt regionale Marktbearbeitung

uh.- Einen rasanten Veranderungs-
prozess hat die Wienerberger

in den letzten Monaten durch-
gemacht. Stichworte sind hier z.B.
der eingebrochene Neubau-Markt
wie auch eine Reihe personeller
Veranderungen in der Flihrungs-
spitze. Norbert Meyer-Oltmanns
und Dominic Spath brachten uns
auf den aktuellen Stand.

Seit Januar 2009 verantwortet Norbert
Meyer-Oltmanns — wie gemeldet — die
Geschaftsflihrung Marketing und Vertrieb
der Wienerberger Ziegelindustrie GmbH
mit den Produktbereichen Hintermauer,
Vormauer, Pflaster und Schornsteinsyste-
me.

Dominic Spath bernahm einen Monat
spater die Funktion des Geschéaftsbe-
reichsleiters Vertrieb fiir die Koramic Dach-
produkte GmbH & Co. KG. Als gesamt-
verantwortlicher Geschéaftsfuhrer steht
Christian Gobel den beiden Gesellschaf-
ten Wienerberger Ziegelindustrie GmbH
und Koramic Dachprodukte GmbH & Co.
KG in Deutschland vor.

LZurzeit haben wir eine Menge Arbeit
dafiir zu leisten, dass die monolithische
Ziegelbauweise ihre Rolle bei Architekten
und Planern behalt. Hierauf gilt es, alle
Krafte zu konzentrieren,” fasst Norbert
Meyer-Oltmanns seine Hauptaufgabe zu-
sammen. Dabei ist die Strategie im Bereich
. Wand" vor allem auf die neue Energie-
einsparverordnung EnEV 2009 ausgeriche-
tet, die zum 1.0ktober rechtskraftig wird.
Hier wolle man insbesondere im Produkt-
bereich ,,Poroton” den Zielgruppen deut-
lich machen, dass sie auch energetisch
weiterhin mit Ziegel-Wandkonstruktionen
auf der ,sicheren Seite” sind.
Vertriebliche Akzente will man verstarkt
bei der regionale Marktbearbeitung set-
zen, bei denen regionale Wandkonstruk-
tionen im Vordergrund der Vermarktung
stehen werden. Dazu gehoren z.B. die
hochwarmedammenden ,Poroton-T 8"-
und -, T 9"-Ziegel fiir einschalige Wand-

konstruktionen, die besonders in Mittel-
und Stiddeutschland eingesetzt werden.
Die nachhaltige zweischalige Wandkon-
struktion mit dem Systemangebot aus
Poroton” und , Terca”-Vormauerziegeln
sollen kiinftig starker bundesweit forciert
werden. Dariiber hinaus kdnnen in allen
Markten wirtschaftliche Ziegelwandkon-
struktionen angeboten werden, die laut
Hersteller in Verbindung mit Warme-
dammverbundsystemen wesentliche Vor-
teile beim Warmeschutz sowie beim
Raumklima bieten. Einen Trend sieht Nor-
bert Meyer-Oltmanns besonders bei hoch-

wertigen Wandkonstruktionen (T 8/T 9
und S 11). In den letzten Monaten wurde
mit einer Schulungsoffensive durch Ver-
anstaltungen wie den ,Wienerberger
Mauerwerkstagen”, ,Statikertagen” und
. Profi-Gesprachskreisen” bereits eine gro-
Be Anzahl von Architekten und Statikern
bzw. Tragwerksplanern auf die zukinfti-
gen Anforderungen der EnEV vorbereitet.
Diese Informationsarbeit im Vorverkauf
wird das Unternehmen auch in den néchs-
ten Monaten fortsetzen. Dariiber hinaus
sieht man in dem Thema , Nachhaltigkeit”
eine der kommenden Herausforderungen
der gesamten Bau- und Immabilienbran-
che.

Koramic Dachprodukte wird weiterhin
als Innovationsfiihrer und Vollsortimenter
positioniert. Dreh- und Angelpunkt der
Vertriebsaktivitaten ist das erfolgreich in

den Markt eingefiihrte ,Sturmfix-Befesti-
gungssystem”. Dominic Spath: ,Mit die-
sem System haben wir einen Trend im
Markt ausgeldst. , Sturmfix” gilt heute als
ideale Produktldsung fir die Befestigung
von Dachziegeln mit inzwischen 10 ent-
sprechenden Ziegelmodellen. In diesem
Bereich konnten wir die Nachfrage um
30 % zum Vorjahr steigern.” Auch in die-
sem Geschaftsbereich setzt man auf eine
stark regionalisierte Marktbearbeitung.
Mit der Markteinfilhrung von ,KoraTech”
wird seit Jahresbeginn neben dem voll-
keramischen Zubehér auch ein vollsténdi-
ges, nicht keramisches Zubehérsortiment
am Markt angeboten. Unter dem Motto
,Dach und Wand aus einer Hand" wird
der Wienerberger Vertrieb sowie der Kora-
mic Vertrieb bei den Zielgruppen Bau-
trager, Planer und Dachhandwerk seine
Position als kompetenter Vollsortimenter
weiter ausbauen. Mit einem Inlands-

Sehen sich als Team in der Marktbearbeitung:
Norbert Meyer-Oltmanns (r.) und Dominic Spéth.
FOTO: REDAKTION/UH.-

Umsatz von (iber 290 Mio. EUR bleibt
Deutschland weiterhin der groBte Einzel-
markt innerhalb der Wienerberger-Grup-
pe. Norbert Meyer-Oltmanns: ,Aus unse-
rer Sicht wird es immer wichtiger, dass der
Baustoff-Fachhandel in den Systemverkauf
einsteigt und bestimmte Philosophien des
energieeffizienten Bauens vermarktet.
Dazu gehdren auch Versorgungskonzepte
wie Erdwarme und Solartechnologien
sowie neue Formen der Beratung wie
z.B. das 3-D-Hausherren-Kino.” Dominic
Spath: ,Mit solch innovativen Angeboten
kénnen wir uns gemeinsam mit unseren
Handelspartnern differenzieren.” 1)
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Wienerberger AG

Massive Riickgange

+ErwartungsgemaB” musste die Wienerberger AG in den ersten
drei Monaten 2009 massive Rickgange bei Umsatz und Er-
gebnis im Vergleich zum Rekordquartal 2008 hinnehmen. Der
Konzernumsatz ging um 37 % auf 360,3 Mio. EUR und das
operative EBITDA um 82 % auf 16,2 Mio. EUR zuriick. Das
operative EBIT war mit —29,0 Mio. EUR im ersten Quartal im
Vergleich zu 42,6 Mio. EUR im Vorjahr deutlich negativ. Die
Nettoverschuldung stieg zum 31. Marz 2009 saisonal bedingt
auf 1067,9 Mio. EUR gegeniiber 890,2 Mio. EUR zu Jahres-
beginn. Gepragt war die Entwicklung des 1. Quartals durch deut-
liche Nachfrageriickgange in allen Markten, wobei Osteuropa —
insbesondere aufgrund der Rekordergebnisse im auBerordentlich
starken Vergleichsquartal 2008 — die deutlichsten Riickgange zu
verzeichnen hatte. In Westeuropa waren die Umsatze ebenfalls
riicklaufig allerdings in geringerem AusmaB. Von 20 geplanten
WerksschlieBungen in diesem Jahr wurden bereits neun im ers-
ten Quartal umgesetzt.

In Zentral-Westeuropa verringerte sich der Umsatz um 29 % auf
66,4 Mio. EUR, wahrend im EBITDA ein Verlust von 5,5 Mio. EUR
verzeichnet werden musste. Heimo Scheuch, designierter CEO
und verantwortlicher Vorstand fir Nord-Westeuropa und
Deutschland: ,Die Absatze im Segment waren — auch witte-
rungsbedingt — um mehr als 30 % ricklaufig. Dennoch konnten
wir die Preise weitgehend stabil halten. Fir den Rest des Jahres
erwarten wir weiterhin eine Abschwachung der Nachfrage und
unverandert Preisdruck in Italien.” Wienerberger rechnet fir das
Gesamtjahr 2009 mit einer Abschwachung ihrer Markte, wobei
das AusmaB nur schwer absehbar sei. il

Zukunft Bauen im Netzwerk

Baka startet Initiative

Auf einer Veranstaltung anlasslich seines 40-jahrigen Jubilaums An-
fang Mai in Berlin kiindigte der Bundesarbeitskreis Altbauerneuerung
(Baka) den Start der Initiative ,Zukunft Bauen im Netzwerk"” an. Bei
einem voraussichtlichen Marktanteil von 75 % im Altbaubereich sei
fuir viele Unternehmen die kiinftige Strategie vorgezeichnet. Ob und
wie sich diese bereits auf dem Gebiet der Sanierung dazu qualifiziert
und entsprechende Erfahrungen gesammelt haben, kénne jedoch
oft nicht automatisch garantiert werden. Mit der Serie ,Baka-Forum
,Praxis Altbau’ on tour” werde deshalb die Veranstaltungs-Serie
bundesweit in Zusammenarbeit mit dem Bundesministerium fir
Verkehr, Bau und Stadtentwicklung (BMVBS) und den verschiedenen
Messegesellschaften fortgefuhrt. In Augsburg zur ,Renexpo” vom
24, bis 27. September, in Karlsruhe zur ,Offerta” vom 26. Oktober
bis 3. November und vom 13. bis 15. November 2009 in Hannover
zu den ,EnergieSparTagen”. Auch will man bei man 2010 auf der
Deubau in Essen und der bautec in Berlin das Projekt , Marktplatz
Bauen im Bestand” umsetzen. Das Hauptaugenmerk bestehe darin,
die Zielgruppen Planer, Bauherren und Handwerker zusammenzu-
fithren, so der langjéhrige Baka-Vorsitzende Ulrich Zink. |

16.~20. Februar 2010
Messegelande Berlin

www.bautec.com
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Gut ins Jahr gestartet

Fenstermarkt entwickelt sich im 1. Quartal positiv

Entgegen den pessimistischen
Einschatzungen anderer Branchen
zur Entwicklung der deutschen

Baukonjunktur prasentiert sich das

1. Quartal 2009 aus Sicht der
Fenster-, Haustlir- und Fassaden-

branche im Vergleich zum Vorjahres-

zeitraum Uberwiegend freundlich.

Nur Marz ein Lichtblick

BHB: Baumarkte mit UmsatzeinbuBen

Im Mérz 2009 erzielten die
Bau- und Heimwerkermarkte
in Deutschland auf bereinigter
Flache im Schnitt 1,2 % mehr
Umsatz als im Vergleichs-
monat des Vorjahres.

Fir eine hohe Kundenfrequenz
sorgten gegen Ende des Monats
vor allem die Gartensortimente.
Fiir das erste Quartal 2009 weist
der BHB/GfK-Report, der die Um-

sdtze der groBflichigen Bau- und
Heimwerkermérkte in Deutsch-
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land erfasst, dagegen flachenbe-
reinigt einen Umsatzriickgang von
4,8% aus. In den ersten beiden
Monaten des Jahres mussten die
Baumarktunternehmen teils deut-
liche UmsatzeinbuBlen hinnehmen.
Gleichwohl wird bei einzelnen
Warengruppen die Auswirkung
der Finanz- und Wirtschaftskrise
deutlich sichtbar. Kostspielige
Renovierungen/Modernisierungen
wie z. B. der Austausch von
Fenstern und Tiiren haben derzeit
eine untergeordnete Prioritit, so
der Bundesverband BHB, Kéln.
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Das ergibt die Auswertung der aktuellen
Konjunkturumfrage des Verbandes der
Fenster- und Fassadenhersteller (VFF). ,Die
Einschéatzung unserer Mitglieder zur der-
zeitigen Umsatzsituation und zur Angebots-
nachfrage in Deutschland machen der
gesamten Branche Mut fiir die Bewéltigung
der Weltwirtschaftskrise", so der Geschafts-
fiihrer des VFF, Ulrich Tschorn. Nach der
aktuellen Umfrage vermelden 28 % der
Unternehmen der Fenster-, Haustiir- und
Fassadenbranche steigende Umsitze, 38 %
gleich bleibende und 34 % eher riicklaufige
Umsatzzahlen. Ein wichtiges Fundament
fiir die zukinftige Wirtschaftsentwicklung
der Branche sieht der Fenster- und
Fassadenverband im stetig wachsenden
Modernisierungsmarkt. Insgesamt hat die
Bedeutung des Modernisierungsmarktes
einen Anteil von mehr als zwei Dritteln an
den Branchenumsétzen tiberschritten.

Recht freundlich: Die Zahlen fiir das 1. Quartal
2009 machen der Fensterbranche Mut, der Krise
zu trotzen.
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Bundesarbeitskreis Altbauerneuerung

Motivieren und Zukunft gestalten

Der Bundesarbeitskreis Alt-
bauerneuerung feiert 2009
sein 40-jahriges Bestehen.
Der Pionier des Themas
~Bauen im Bestand” ist auch
heute noch die maBgebliche
Plattform fiir Fragen ener-
getischer Sanierung.

Bauen im Bestand wird in
Deutschland zu einer der wich-
tigsten Aufgaben mit Zu-
kunftschancen fiir die gesamte
Bauwirtschaft. Allein im Jahr
2008 hat das Modernisierungs-
volumen bundesweit mehr als
116 Milliarden Euro betragen.
Keine Neuigkeit ist dies fir den
Bundesarbeitskreis  Altbauer-
neuerung (Baka): Er hat sich
das Thema Bauen im Bestand seit mittler-
weile 40 Jahren aufs Banner geschrieben.
Das Baka-Netzwerk aus Architekten, In-
genieuren, Wissenschaftlern, Baustoff-
Herstellern und -Verarbeitern wurde am
18. April 1969 gegriindet und ist eine neu-
trale Plattform fiir nachhaltige Sanierung
und wertschopfende Elemente des Bau-
bestands. Ziel ist, die Erfahrungen aller
Mitglieder und Partner intelligent zu ver-
netzen. Im Lauf der letzten 40 Jahre hat
der Arbeitskreis, der mit seinen Mitglie-

Seit 40 Jahren setzt sich der Baka dafiir ein, dass aus solch
hasslichen Bunkern wieder schéne, gerne bewohnte Gebaude
werden.

dern zurzeit (iber 35.000 Mitarbeiter aus
der Baubranche vertritt, zahlreiche bei-
spielhafte Projekte realisiert.

Heute sind beim Bauen nachhaltige, dko-
logische, wirtschaftliche und &sthetische
Aspekte von Bedeutung. Jede Moderni-
sierung sollte immer auch im Sinne des
energiesparenden Bauens genutzt wer-
den. Die ganzheitliche Betrachtung von
Chancen und Risiken an Gebauden ist die
erste Voraussetzung ftr den professionel-

len Umgang mit Bestandsim-

mobilien. Nicht nur der archi--

tektonische Gedanke, sondern
die Erfahrung, das Wissen um
Baumaterialien,  Handwerks-
techniken,  Systemltsungen,
Normen und Vorschriften sind
beim Bauen im Bestand unver-
zichtbar. Der Baka wendet sich
an Bauherren, Hauseigentiimer,
Mieter, Planer, Ausfiihrer, Sach-
verstandige,  ausschreibende
Stellen, Verbande und Organi-
sationen gleichermaBen. Seine
Hauptaufgabe ist die fachge-
rechte Beratung und Informati-
on in allen Fragen der Sanie-
rung, Modernisierung und In-
standsetzung von Altbauten so-
wie die praxisorientierte Aus-
und Weiterbildung. Der Baka bietet Infor-
mationen mit fachkompetenter Beratung
sowie verstandliche Informationsschriften
und Blcher an, die praxisorientierte Lo-
sungen zeigen. Selbst individuelle Bera-
tung und Unterstiitzung vor Ort ist mdg-
lich.
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Unter dem Kdiirzel San-Re-Mo (Sanieren,
Renovieren, Modernisieren) beschreiben
die Sanierungsspezialisten viele erfolgrei-
che Beispiele fir das Bauen im Bestand.
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Modernisierte Altbauten wie dieser am Chamissoplatz
verschénern nicht nur das Stadtbild, sondern bieten den

Bewohnern einen hohen Wohnwert.

Neben zahlreichen Messe-Engagements,
bietet die Veranstaltungsserie ,Baka Fo-
rum Praxis Altbau on tour” seit 2006 der
Wohnungswirtschaft eine Maglichkeit,
sich neutral und kompetent beraten las-
sen kann. Hinzu kommen die Fachtagun-
gen (,,Baka-Kongress”) auf denen sich die

Wohnungswirtschaft

fort- und weiterbildet. In
der Veranstaltungsserie
werden konkrete Beispie-
le aufgegriffen. Ebenso
hilfreich ist der ,Alma-
nach Bauen im Bestand”
als Nachschlagewerk
zum Thema. Das Fach-
buch ist als praxisorien-
tiertes Arbeitsmittel kon-
zipiert und damit optima-
le Grundlage fur Aus-
und Weiterbildung.

Der Baka finanziert sich
tberwiegend aus Mit-
gliedsbeitrdgen.  Seine
g Mitglieder  erwirtschaf-
ten zusammen zirka 8,1
Milliarden Euro Jahres-
umsatz. Seit Januar 2008
hat der Arbeitskreis einen
gl wissenschaftlichen  Bei-

ELIO.DE

MICHAEL-PUKROW,

3 Forschung, Lehre und
dem Bundesbauministe-
rium angehdren. Vor al-
lem bei den kinftigen
Entwicklungen im Bau,

der Bauforschung und der Praxis unter-

stlitzt der Beirat mit seinem Know-how.

Vorsitzender des Bundesarbeitskreises Alt-

bauerneuerung ist Ulrich Zink.

red
www. bakaberlin.de
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